TOSHIBA

Solutions de Chauffage & Climatisation

Toshiba, Spécialiste depuis plus de 50 ans en solutions de chauffage et climatisation, développe une large gamme de produits fiables
et performants. Associés a une réelle qualité de services, nos systémes contribuent au bien-étre des utilisateurs et de leur
environnement au quotidien. Présent sur I'ensemble du territoire national, Toshiba solutions de chauffage et climatisation est une
équipe de plus de 100 collaborateurs (services externes et partagés inclus).

Afin de poursuivre et d'accompagner notre développement, nous recrutons sur notre site de Saint-Priest, un(e)

Technico-Commercial(e) Sédentaire F/H (CDI)

MISSIONS PRINCIPALES

Rattaché(e) au Responsable du service études et chiffrages, et en soutien a notre force de vente, votre mission consiste a apporter
votre expertise technique sur le dimensionnement, la sélection sur notre large gamme de produits a détente directe. Plus
précisément, vous serez amené(e) a :

#+ Valoriser et vendre nos solutions auprés de notre clientéle professionnelle

+ Concevoir et réaliser des études techniques et commerciales a partir de nos outils de dimensionnements

4+ Conseiller techniquement nos clients

4+ Etablir en collaboration avec nos prescripteurs et commerciaux une relation commerciale pérenne avec nos clients

PROFIL RECHERCHE

De formation technique (BTS Fluide Energies, BTS Environnement, DUT Génie Thermique), vous avez une premiére expérience dans
les domaines du chauffage et/ou de la climatisation.

La pertinence de votre parcours professionnel, I'adéquation de vos connaissances techniques et commerciales, et vos qualités
personnelles pourront faire la différence, en particulier :

+ Esprit d’équipe
% Excellent sens du service et de la satisfaction client
% Autonomie

+ Rigueur

POUR POSTULER : sandy.raphanel@toshiba-hvac.fr

Prise de poste souhaitée : des que possible.
Rémunération : Fixe selon profil + variable sur objectifs, 13°™ mois, Mutuelle, Tickets restaurants, Participation et Intéressement, etc.




